
LAS IMÁGENES

CaixaBank obtiene el premio European Counsel Award
CaixaBank ha obtenido el galardón Europcan
Counsel Award, entregado por la Intemational
Law Office (ILO), en colaboración con la Aso-
ciación Europea de Asesores Internos (ACC
Europe), en la categoría de servicios finan-
cieros. El premio, recogido en Londres por el

director ejecutivo de asesoría jurídica de
CaixaBank, Ignacio Redondo (a la izquierda
en la imagen), supone el reconocimiento a la
mejor asesoña jurídica del sector financiero
en Europa. En total, hubo más de 4.000 can-
didaturas entre las diferentes categorías.
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Iberia Abogados
ficha a
Javier Sáenz
de Pipaón

M.Serraller.Madrid
Iberia Abogados ficha a Ja-
vier Sáenz de Pipaón y Del
Rosal como socio del área Pe-
nal. Sáenz de Pipaón es licen-
ciado en Económicas y Em-
presariales y en Derecho, y es
titular del despacho que fun-
dara en la década de 1950 el
profesor Juan Del Rosal y si-
guiera su padre Javier Sáenz
dePipaónyMengs.

Desde Iberia Abogados ex-
plican que con esta incorpo-
racióndanrespuesta“alama-
yordemandaqueenelámbito
del derecho penal que se está
produciendo en estos tiem-
pos, en la que cada vez es más
habitual la criminalización de
determinadasconductasrela-
cionadasconelderechodelos
negocios”.

A juicio del despacho, “éste
es el motivo por el que son ca-
da vez más los bufetes media-
nos y grandes que han incor-
porado recientemente el área
penal a su oferta de servicios
jurídicos”.

La firma White & Case
desembarca en España
El despacho,uno de los diez más grandes de Estados Unidos,situará al frente de
su oficina de Madrid aJuan Manuel de Remedios,procedente de Latham &Watkins.

SergioSaiz.Madrid
El bufete estadounidense
White & Case ha escogido
Madrid para abrir su primera
oficina en España, que estará
liderada por Juan Manuel de
Remedios, hasta ahora socio
de Latham & Watkins. Ac-
tualmente, la presencia del
despacho en el país se limita-
ba a actividades puntuales de
la mano del socio Michael
Doran, que cubría el mercado
ibérico desde su oficina en
Londres.

White & Case es uno de los
diezdespachosmásreconoci-
dos del mundo y el séptimo
que más factura en EEUU,
con unos ingresos anuales
que superan los 1.300 millo-
nesdedólares(1.002millones
de euros), según The Ameri-
canLawyer.

Hasta el momento, el des-
pacho estaba presente en 26
países, con lo que suma uno
más al instalarse en España,
su gran asignatura pendiente
en Europa, donde se encuen-
tra prácticamente la mitad de
sus 39 oficinas repartidas por
todo el mundo. A Juan Ma-
nuel de Remedios le acompa-
ñará la abogada Yoko Takagi,
también procedente de
Latham & Watkins y experta
en fusiones y mercados de ca-
pitales. Juntos dirigirán un
equipo apoyado por más de
60 abogados que actualmente

E l 15 de febrero se publicó el Proyecto de
LeydeMedidasparaMejorarelFuncio-
namientodelaCadenaAlimentaria,que

aplica a las relaciones comerciales en la cadena
alimentaria, desde la producción a la distribu-
cióndealimentosoproductosalimenticios.

Este proyecto incluye las operaciones en los
procesos de envasado, transformación o aco-
pio para su posterior comercialización, y las
compras de animales vivos, piensos y materias
primas e ingredientes utilizados para alimen-
tación animal. Excluye aquéllas que afectan a
losrestantesinsumosagroalimentarios.

Encuantoalosoperadoresafectados,acudi-
mosaladefiniciónde“alimentooproductoali-
menticio”, que abarca cualquier sustancia o
producto destinados a ser ingeridos por los se-
reshumanos.Incluyebebidas,gomademascar

y cualquier sustancia incorporada al alimento
durante su fabricación, preparación o trata-
miento.

Entre las novedades destaca la obligación de
formalizar por escrito los contratos alimenta-
rios entre los operadores que realicen transac-
ciones comerciales, continuadas o periódicas,
cuyo pago no se realice al contado o su precio
sea superior a 2.500 euros, siempre que sólo
uno de los operadores sea pyme o –en la co-
mercializacióndeproductosagrariosnotrans-
formados, perecederos e insumos alimenta-
rios–tengalacondicióndeproductorprimario
agrario, ganadero, pesquero o forestal. Tam-
bién se aplicará cuando uno tenga una situa-
ción de dependencia económica respecto del
otro, entendiéndose así cuando la facturación
del producto de aquél respecto de éste sea al
menos un 30% de la facturación del producto
delprimeroenelañoprecedente.

Entre los extremos a incluir en el contrato
está la indicación de todos los pagos, incluidos
los descuentos. Los pagos se determinarán en
cuantía fija o variable; variabilidad que lo será

sólo en función de factores objetivos, verifica-
bles, comolaevolucióndelasituacióndelmer-
cado, el volumen entregado y la calidad o com-
posición del producto. Se prohíben, asimismo,
todos los pagos adicionales al precio pactado,
salvoqueserefieranalriesgodereferenciación
de un nuevo producto o a la financiación par-
cial de una promoción comercial reflejada en
elpreciounitariodeventaalpúblico.

Sielcontratonoseformalizaporescritoono
contienelosextremosqueexigeelprecepto,se
presumequeelautordelainfraccióneselope-
rador que no tenga la condición de pyme, pro-
ductor primario o del que se tenga dependen-
ciaeconómica.

En los contratos, deberá concretarse la in-
formación que las partes han de suministrarse
para el cumplimiento de sus obligaciones con-
tractuales. El suministro de esta información
habrá de estar justificada en razones objetivas
y no podrá exigir información comercial sen-
sible sobre los propios productos, en ningún
caso. Se exigirá confidencialidad respecto a la
información a que se acceda durante la nego-

ciación o ejecución del contrato. Además, se
establece la obligación de conservación du-
rante dos años, de la correspondencia, docu-
mentación y justificantes, en soporte electró-
nico o papel, relacionados con los contratos
alimentarios.

Los operadores habrán de gestionar tanto
sus marcas como las de otros operadores, de
los productos que ofrezcan al consumidor. Se
prohíbenlasprácticasqueconstituyanpublici-
dad ilícita, derivada de la utilización en enva-
ses, en la presentación o en la publicidad del
producto o servicio de cualesquiera elementos
distintivosqueprovoquenriesgodeasociación
oconfusiónconlosdeotrooperador.

También se regulan las subastas electróni-
cas, y se prevé la elaboración de un código de
buenas prácticas que impulsará el ministerio,
así como la posibilidad de que se desarrollen
otrosporlospropiosoperadores.

Por último, destacar que se establece un ré-
gimensancionador,conmultasdehastaunmi-
llóndeeuros.

Novedades en los contratos en la cadena alimentaria

Socio PwC Tax & Legal Services

El despacho se
centrará en el área
de adquisiciones,
fusiones y mercado
de capitales

Michael Doran, socio responsable del negocio en
España de White & Case desde Londres.

ciero de la capital, se especia-
lizará en fusiones y adquisi-
cionestransnacionales,asíco-
moenmercadosdedeuda, in-
versión,financieroyreestruc-
turaciones.Apesardelacaída
enlaactividaddeoperaciones
corporativas, este movimien-
to responde, entre otros moti-
vos, al creciente interés de los
fondos internacionales por
invertir en España, atraídos
por los bajos precios que ofre-
ce el mercado y las oportuni-
dades que ofrece la reestruc-
turacióndelsectorfinanciero,
comoeselcasodeSareb.

Michael Doran reconoce
queWhite&Casellevatiempo
pensando en abrir una oficina

en Madrid y asegura que, pese
alacaídadelmercado,“éstees
el momento adecuado, ya que
elpaíseslacuartaeconomíade
la eurozona y, además, un
puentequeimpulsaráalbufete
haciaLatinoamérica.”

Esta nueva apertura forma
parte de la estrategia interna-
cional del grupo de apostar
por el área de fusiones y ad-
quisiciones, con el nombra-
miento de cinco nuevos so-
cios en París o la apertura de
una oficina en Milán en 2011.
White & Case cuenta con una
plantilla de más de 4.000 per-
sonas, de las que práctica-
mente la mitad son abogados,
repartidas por todo el mundo.

OPINIÓN

Eduardo Tejero

Javier Sáenz de Pipaón.

Juan Manuel de Remedios, socio director de la
nueva oficina de Madrid de White & Case.

La oficina contará
con el apoyo de 60
abogados de otras
sedes que conocen
el mercado ibérico

están trabajando en asuntos
relacionados con España des-
deotrassedesdeldespacho.

Lanuevaoficina,situadaen
la calle Pinar, en el eje finan-

Petición de justicia
gratuita para más
colectivos
LEGISLACIÓN La Asociación
Nacional deVíctimas de Delitos
Violentos ha dirigido un escrito
al ministro de Justicia, Alberto
Ruiz-Gallardón, para solicitar
quelajusticiagratuitaseextien-
daatodaslasvíctimasdelavio-
lencia, incluidos familiares, cón-
yuges y parejas. El anteproyec-
to contempla como beneficia-
rios a víctimas de género,terro-
rismo, trata de seres humanos,
accidentes graves de tráfico y
menores o discapacitados psí-
quicos que hayan sufrido algún
tipodeabusoomaltrato.

Curso de inglés
jurídico de London
School of Economics

FORMACIÓN El Instituto de
Estudios Bursátiles (IEB) lanza
el primer curso de inglés jurídi-
co de London School of Econo-
mics Language Centre (LSE)
que se imparte en España. La
primera parte de este curso,
que consta de un total de 90
horas, se impartirá en Madrid.
En julio, los alumnos se trasla-
darán durante dos semanas a
la sede de LSE en Londres. El
costeasciendea1.950euros.

Premio a la mejor
asesoría jurídica
financiera en Europa

CAIXABANK Laentidadfinan-
ciera ha obtenido el galardón
European Counsel Award en-
tregadoporlaInternationalLaw
Office, en colaboración con la
Asociación Europea de Aseso-
res Internos, en la categoría de
mejor asesoría jurídica del sec-
torfinancieroenEuropa.
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